附件1：
网络拍卖（房产）职业技能提升培训班报名回执表
	公司全称
（发票抬头）
	 

	统一社会
信用代码
	 
 

	姓名
	性别
	职务
	联系电话
	是否参加
免费课程
	是否参加
付费课程
	付款
金额

	
	
	
	
	
	 
	

	
	
	
	
	
	
	

	课程分为免费部分和付费部分，付费课程按人收费，请在《网络拍卖（房产）职业技能提升培训班课程安排表》（附件2）中自愿选择，并支付课程费用。

	请将付费课程培训费汇至以下账户：
开户名: 北京拍卖协会
账  号：010 903 236 001 201 052 791 28
开户行：北京银行阜成支行

	报名咨询：
联系人：郭蕊         电话：010-68334469 
注：请将附件1、附件2 填写完整扫描发送至邮箱：bpx318@sina.cn












附件2：                               网络拍卖（房产）职业技能提升培训班课程安排表
	时 间
	课 程
	课程内容
	费用
	讲师
	课程选择
划“√”

	2月2日
（周一）
	上午
	9:30-11:00
	法律法规培训
	网络拍卖相关法律法规解读、虚假宣传与知识产权侵权风险防范、交易纠纷处理流程与技巧，明确商拍机构的法定权利与义务，界定违规经营的法律边界与责任后果
	免费

	[bookmark: _GoBack]邓玥律师
	

	
	
	11:10-12:00
	阿里平台官方 
	阿里资产交易服务介绍、阿里资产平台优势讲析
	
	阿里士森
	

	
	下午
	14:00-17:00
	
模块一：
“找业务”
经验分享
	拍卖全流程分拆详解：货源从哪里来？挂拍策略，收集资料里的陷阱，打消客户疑虑的资金走向，交付
	1000
	李沙
	

	
	
	
	
	业务从哪里来：诊断市场、哪里找业务？怎么找业务？
	
	李沙
	

	
	
	
	
	巧用阿里大促政策：促签单、促成交、不成交也赚钱
	
	李沙
	

	2月3日
（周二）
	上午
	9:30-10:40
	行业规范培训
	拍卖行业职业道德准则、合规执业规范、反垄断及反不正当竞争相关要求，强化行业自律意识
	免费

	侯婷婷律师
/王自强律师
	

	
	
	10:50-12:00
	阿里流量解析
	阿里资产平台流量逻辑解析、线上客户引流策略、精准营销工具应用、针对高频违规问题开展专项纠偏
	
	李沙
	

	
	下午
	14:00-17:00
	模块二：
“谈客户”
经验分享
	成功谈客话术：八大核心说辞，读懂客户暗示，起话时绝对不能提的字眼
	2000
	李沙
	

	
	
	
	
	七大绝招砍价术：双人掩护法、对比法、模拟法、代入法、高价法、逼迫法、声东击西法
	
	李沙
	

	
	
	
	
	标的拍摄卖家秀：一点二定位三细节四问五不要
	
	李微
	

	
	
	
	
	巧接咨询电话促成交：重点问题解答、诱惑性引导、热情接待，一问三不知、历史案例引导、摸底引导
	
	李沙
	

	2月4日
（周三）
	上午
	9:30-12:00
	商拍案例讲析
	典型网络拍卖成功案例拆解、常见风险事件复盘
	免费
	李沙
	

	
	下午
	14:00-15:40
	模块三：
“做文书”
经验分享
	委托协议里的秘密：时间案例、保留价与起拍价案例、权利案例、租赁案例、家具家电案例、交割案例
	1500
	李微
	

	
	
	
	
	好公告促成交：朝向案例、面积案例、评估案例、税费案例、配套案例、照片案例、标题引流、碰瓷战术、产调的意义、跟进配套
	
	李微
	

	
	
	
	
	公告上传流程详解：上传中的细节把控助力成交
	
	李微
	

	
	
	15:50-17:00
	模块四：
“避坑大全”经验分享
	大量亏钱教训得到的踩坑案例，一个坑就值几万块，物超所值
	2000
	李沙
	

	
	
	
	
	可以操控房价的顶级策略
	
	李沙
	



